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FOITE: STROH
Bl mir ko Biiro sitren hiufig Verkiu-

fer. die mir diber ihre Produkte die toll-
sten Dimge erzihlen”. sagt Patbrick
Strih. Glauben oder nicht glauben?
Die Ratlosigheit, die stets nach solchen
Verkaufsgesprachen herrschie, war fiir \\

den Geschiftsfithrer des Futterliefe- ;
ramnten  Strih Anlass genug, Klarheit

zu schaffen. Stréh bletet seit Mitte Derember Produkibests an,
Mach dern Motto  ehrlich hilft am besten™ stellt das Untermeh-
men monatlich ein Problem in den Mittelpunkt und in Abspra-
che mit den Herstellern dazu edn Produkt zum Testen #ur Ver-
figung, zum Beisplel gegen angelaufene Beine oder
hartniickigen Husten. Testen kann jeder, dazu miissen potensi-

elbe Tester ginen Bewerbungsbogen ausfiillen und darin aus-
fikhrlich ihr Problem schildermn. Wer als Tester ausgewihilt
wird, bekommi das pweilige Produkt kostenbos flir den Test-
seitraum. DxalRir st er 1.r\v|.~r|,'.|l'lin:l1rI:|:'-l wichentliche Frl':lhnlngrhw
richte abzulicfern. Das ist schon ein relativ groffer Aufwand,
dir diejenigen, die cintach was abstauben wollen, schnedl ab-
schreckt”, erklirt Patrick Strdh. Die gesamtbe Testphase ist 4f-
fentlich im Intermet zu verfolgen. Als GroBhdndler erfihrt er
auf diese Weise, welche Produkte das Sortiment bereichern
und welche nicht. ,Wenn ein Produkt nur negative Bewertun-
sen erhdilt, nehme ich e aus dem Sortiosent”, ist fGr ihn die
K-rru;n."mm. Awch wenn die l:rm-pl'im E_m&u'l,, vior allem
technischen, Aufwand erforderte, ist Patrick Strish bisher mehr
als pufrieden. So, wie das anliiuft, ist das ein Volltreffer™,



